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Đleri Derece Satın Alma Yönetimi 

Satın Alma Yönetimi ve Süreçleri (2) 
 

Eğitimin Tarihi Eğitimin Verileceği Yer Kontenjan Ücret Kayıt Formu 

25.02.2012 
26.02.2012 

Taksim Titanic City Otel 
ĐSTANBUL (Avrupa Yakası) 

15  Kişi 725 TL+KDV Kayıt  

26.04.2012 
27.04.2012 

Taksim Titanic City Otel 
ĐSTANBUL (Avrupa Yakası) 

15  Kişi 725 TL+KDV Kayıt  

23.06.2012 
24.06.2012 

Taksim Titanic City Otel 
ĐSTANBUL (Avrupa Yakası) 

15  Kişi 725 TL+KDV Kayıt  

13.09.2012 
14.09.2012 

Taksim Titanic City Otel 
ĐSTANBUL (Avrupa Yakası) 

15  Kişi 725 TL+KDV Kayıt  

20.10.2012 
21.10.2012 

Taksim Titanic City Otel 
ĐSTANBUL (Avrupa Yakası) 

15  Kişi 725 TL+KDV Kayıt  

13.12.2012 
14.12.2012 

Taksim Titanic City Otel 
ĐSTANBUL (Avrupa Yakası) 

15  Kişi 725 TL+KDV Kayıt  

 
 

Güncel Eğitim Takvimi 
www.biymed.com.tr 
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ĐLERĐ DERECE SATINALMA YÖNETĐMĐ 
Eğitimin Hedef Kitlesi:  
Lojistik, Satış, Pazarlama, Đş Geliştirme, Proje, Nakliye, Operasyon, Müşteri Đlişkileri, Depo birimlerinde görev yapan 
çalışanları ve bu alanda kariyer yapmayı hedefleyen kişileri kapsamaktadır. 

Eğitimin Đçeriği: 
• Satınalma Đçin Çeşitli Örgüt Şemaları  
• Satınalmada Diğer Birimlerle Đş-Evrak Akışı (Örneklerle). Satınalmaya Gelen ve Satınalmanın Kullandığı Evraklar 

ve Bu Evraklara Bağlı Olarak Yapılan Đşlemler  
• Satıcı ve Malzemelerin Tanımlanması  
• Fiyatların Tanımlanması  
• Piyasa Etüdü Yapmanın Detayları  

• Yeni Bir Ürün Đçin  
• Yeni Bir Tedarikçi Đçin  
• Değişen Fiyatlar Đçin  

• Sözleşme Hazırlama ve Yönetme (Örnekler) Kontrat Nasıl Yapılır, Hangi Noktalar Önemlidir? Hukuksal Açıklar ve 
Yönetimi, Doğru-Yanlış Örneklerle  

• Sözleşme Yönetimi  
• Satınalma Sözleşmelerinin Hazırlanması  
• Dikkat Edilmesi Gereken Konular  
• Sözleşmede En Önemli Maddeler  
• Sözleşmede Denge Unsuru Nasıl Uygulanılır?  
• Sözleşme Sürecinde Anlaşmazlıklar ve Aşılma Yöntemleri  

• Bütçeleme. Satınalma Bütçesi Nasıl Hazırlanır? Takibi Nasıl Yapılır? Örnek Đncelenmesi  
• Satınalmada Yaşanan Yapısal ve Đşlevsel Sorunlar (Vaka/case study üzerinden tartışmalar)  
• Satınalma Sisteminin Kurgusu  
• Satınalma Siparişi - Giriş  
• Teslim Alma Đşlemleri  

• Kalite Kontrol kabulü  
• Kabul Numunesi işlemleri  
• Depo Kabul Đşlemleri  

• Fiyatlandırma Kontrolü  
• Satınalma Faturalarının Analizi  
• Satınalma Planlaması  

• Ürün toplama esasına göre planlama  
• Satınalmada Müzakere Süreci  

• Müzakere Kavramı, Planlaması ve Hazırlanma  
• Teklif Alma ve Değerlendirme  
• Müzakerede Basarı ve Başarısızlık Faktörleri  
• Müzakere Sürecinde Etkin iletişim  
• Türkçe ve Beden Dili  
• Dinleme, Doğru Sorular Yöneltme, Satıcıya Sorulacak Doğru Sorular, Nasıl Đnsan Sarrafı Oluruz?  

• Tedarikçi Đlişkileri Yönetimi (SRM)  
• Tedarikçi Hayat Eğrisi. Kapasite/Fiyat/Kar ilişkisi  
• Tedarikçi Değerlendirme Sistemi Nasıl Kurulur ve Uygulanır?  
• Tedarikçi Đlişkileri Kalitesi ve Yönetimi Nasıl Uygulanır?  
• Tedarikçi Risk Analizi Nasıl Yapılır?  
• ABC (PARETO) Analizleri Nedir? Niçin Önemlidir? Nasıl Uygulanır? Maliyet Tabanlı Đş Planı  
• Tedarik Zinciri Yönetimi ve Satınama ilişkileri  

• Tedarik Zinciri Yönetiminin Felsefesi  
• Öncelikler Sıralaması  
• Tedarik Zinciri Yönetimi Hangi Şartlar Altında Söz Konusudur?  

• Satınalmacının Performans Değerlendirmesi  
• Satınalma Raporları Nelerdir? Nasıl Oluşturulurlar?  
• Yeni Satınalma Stratejileri Nasıl Geliştirilir?  

• Hangi Şartlar Altında Strateji Çalışması Yapılmalıdır?  
• Karar Standardizasyonu Kavramı  

• Đşletme Malzeme Planlaması (MRP)  
• E-Satınalma  

• Đşletmeler Arası Elektronik Ticaret (B2B)  
• Đnternet Tabanlı Satın Alma  



 

 

 

 

Biymed Eğitim ve Danışmanlık Hizmetleri 
Bozkurt Mah. Türkbey Sk. No:55 D:2 Şişli ĐSTANBUL 

Tel : 0 212 230 90 09   Fax : 0 212 230 94 04     Email : egitim@biymed.com.tr     Web : www.biymed.com.tr 

 

Đleri Derece Satın Alma Yönetimi Eğitimi Referansları 
 

İleri Derece Satın Alma Yönetimi Eğitimi Alan Firmalar Tarih 

AKŞAN ETÜD MÜŞAVİRLİK VE MÜHENDİSLİK A.Ş. 24.05.2011 

ALİSYA PASTACILIK VE GIDA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 16.04.2010 

ARTAŞ ENDÜSTRİYEL TESİSLER TAAHHÜT VE TİC. A.Ş. 21.09.2011 

ASC TÜRK MAKİNA TİC. A.Ş. 09.09.2011 

AVERY DENNİSON TEKSTİL ÜRÜNLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 16.04.2010 

BURSA BETON SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 12.01.2011 

BURSA ÇİMENTO FABRİKASI A.Ş. 12.01.2011 

E-MAK MAKİNE İNŞAAT TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 21.09.2011 

EMAS MAKİNA SAN. A.Ş. 29.09.2010 

FERMAK İNŞAAT TAAHHÜT A.Ş. 22.12.2011 

FRESENIUS DİYALİZ HİZMETLERİ A.Ş. 29.09.2010 

HANEDAN ENERJİ YATIRIMLARI SAN. TİC. A.Ş. 21.09.2011 

İNCEKARALAR TIBBİ CİHAZLAR TİC. A.Ş. 21.09.2011 

KBB ÖZEL SAĞLIK HİZ. VE TIBBİ DAN. TİC. VE SAN. A.Ş. 21.09.2011 

ORKA AHŞAP ÜRÜNLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 25.11.2011 

OZON GİYİM SAN. VE TİC. A.Ş. 24.05.2011 

SCHENKER ARKAS NAK. TİC. A.Ş. 16.04.2010 

SCHOTT ORİM CAM SAN. VE TİC. A.Ş. 29.09.2010 

SİCPA ASSAN ÜRÜN GÜVENLİĞİ SAN. VE TİC. A.Ş. 21.09.2011 

SİEGWERK BASKI MÜREKKEPLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 25.11.2011 

STOPER YAPI VE YALITIM SİSTEMLERİ A.Ş. 24.05.2011 

ŞENMAR MARK. GIDA TEKSTİL VE TEMİZLİK ÜR. TİC. PAZ. LTD.ŞTİ. 21.09.2011 

TEKNOSA İÇ VE DIŞ TİC. A.Ş. 18.05.2011 

TÜRKİYE PETROL RAFİNERİLERİ A.Ş. 04.11.2010 

YİĞİT GIDA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 16.04.2010 

 
Güncel Eğitim Takvimi 

www.biymed.com.tr 
 
 
 


